IV JORNADAS

DE GESTION DE LA OFICINA
DE FARMACIA
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“DERMOFARMACIA &
PRODUCTOS NATURALES”

IV JORNADAS DE GESTION DE LA OFICINA DE FARMACIA
HOTEL CATALONIA BARCELONA PLAZA
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PARA MAS INFORMACION CONTACTAR CON:

FARMAVENTAS: Srta. Ada - 93 434 21 21
MEDIFORMPLUS: Srta. Susana - 91 636 48 18
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.
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.
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INSCRIPGIONES

IV JORNADAS DE GESTION DE LA OFICINA DE FARMACIA

Rellene este cupon y envielo junto al
comprobante de la transferencia bancaria a
Mediformplus, G/ Verénica, 5 P1 B° C
28232 Las Rozas (Madrid)

o por fax al namero: 91 636 49 07

PRECIO POR PRECIO POR

UN DIA DOS DIAS
DE JORNADAS: DE JORNADAS:
125 € 200 €

(EXENTO DE IVA) (EXENTO DE IVA)

ASISTIRE A:

] JORNADA DERMOFARMACIA
[C] JORNADA PRODUCTOS NATURALES

Enviar transferencia a Mediformplus
N° de cuenta:
2096.0520.06.3217865004

NOMBRE Y APELLIDOS

FARMACIA

NIF / CIF
DIRECCION

POBLACION

CP

PROVINCIA

TELEFONO

FAX

CORREQ ELECTRONICO

Sus datos seran introducidos en nuestro fichero con la finalidad
de llevar a cabo su gestion comercial. De acuerdo con la Ley
Orgénica 15/99, de 13 de diciembre, de Proteccion de Datos
de Carécter Personal, usted podra ejercitar los derechos de ac-
ceso, rectificacion y cancelacion dirigiéndose a: Podium Edi-
ciones, S.L.— Rambla de Catalunya, 5 - 1° 3% 08007 Barcelona.
Sus datos son totalmente confidenciales y no seran cedidos a
empresas del sector con fines de publicidad.
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IV JORNADAS DE GESTION DE LA OFICINA DE FARMACIA

1er DiA: JORNADA DERMOFARMACIA
10:00 Apertura: Luis de la Fuente y Carles Solsona
10:15 Claves para la venta de dermofarmacia.
Luis de la Fuente (Mediformplus)
10:45 Mercados de la dermofarmacia.
e Segmento selectivo. Tony Eslava (Lierac)
o Segmento dermatoldgico. Christophe Billet (Bioderma)
e Segmento natural. Toni Gris (Caudalie)
e Aromaterapia. Sandrine de Araujo (Delarom)
13:00 El mercado de dermofarmacia y su consumidor.
Marival Diez (STANPA)
13:30 El Consumidor 2.0.
Yolanda Sanchis y Albert Pantaleoni (Almirall)
14:15 Comida
16:00 El espacio de dermofarmacia. Cémo diferenciarlo.
Irene Lara (Gimage)
16:45 Diagnosticos de piel. Pepe Masana (Davi & Cia)
17:30 Café
17:45 Organizacion y planificacion de acciones de
marketing. Montse Marti (Martiderm)
18:15 Taller:
e Gestion de categorias. Cristina Casas (Mediformplus)
19:00 SOCIEDAD LIMITADA COMO AYUDA PARA
RENTABILIZAR LA PARAFAMACIA.
J. Antonio Sanchez (Aspime)
19:30 Conclusiones y cierre.

2° DiA: JORNADA PRODUCTOS NATURALES

10:00 Apertura de la jornada. Luis de la Fuente y Carles Solsona

10:15 Aprender de la experiencia. EI modelo Francés.
Chistophe Billet (Bioderma)

10:45 La farmacia Espafiola. Reposicionar el modelo.
Estudio de mercado de Productos naturales.

Luis de la Fuente (Mediformplus)
11:15 Medicina Biorreguladora. Pilar Moreno (Laboratorios Heel)
12:00 Café
12:15 Taller:
o Testimonio de un farmacéutico experto en Homeopatia.
13:00 Cuidados Capilares. Estefania Zichy (Phyto)
14:00 Comida
16:00 Flores de Bach. Laura Bastué (Diafarm)
16:30 Cosmética Natural. christina Arseni (Apivita)
17:15 Fitoterapia. Claves del éxito en este mercado.
Olivier Ricq (Arkochim)
18:00 El espacio de la categoria natural. Cémo animarlo.
Chistian Bonifazi (Aboca)
18:45 Taller:
o El proveedor y el farmacéutico frente a la actual
coyuntura econémica. £ Mora (Grupo Mora)
19:30 Conclusiones y cierre.




